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“Oportunidades de Negocio no México —
Logistica e Infra-estruturas”
Conferencia organizada pela Camara de
Comeércio e Induastria Luso-Mexicana.

No passado dia 9 de Novembro de 2007 realizou-se o
encontro “Oportunidades de Neg6cio no México —
Logistica e Infra-estruturas” na sede da AIP-CE,
organizado pela Cémara de Comércio e Industria
Luso-Mexicana com a intervencdo do Embaixador do
México, Sr. Mauricio Toussaint, do Director de
Modernizagdo do Comércio e dos Servigos do
Ministério de Economia de México, Sr. Dr. Rodolfo
Hernadndez Casanova e do Conselheiro Comercial de
Bancomext — PROMEXICO para Portugal, Espanha e
Marrocos, Sr. Dr. José Luis Rangel.

Mesa dos participantes / oradores do encontro: Representante da
AICEP junto das Camaras de Comércio Dr. Joaquim Mendonga Moreira,
Vice-Presidente da AIP-CE Eng® Anténio Alfaiate, Presidente da CCILM
Eng® Miguel Gomes da Costa, Sr. Embaixador de México Mauricio
Toussaint, Director de Modernizagdo do Comércio e dos Servicos do
Ministério de Economia do México Dr. Rodolfo Hernandez Casanova.

Nesta conferéncia onde estiveram presentes
representantes de importantes empresas de
construcado, logistica, bancos e outros organismos

institucionais do pais e alguns membros da CCILM, foi
apresentado o Plano Nacional de Infra-estruturas do
México 2007-2012 que prevé investimentos da ordem
dos 2,600 mil milhdes de pesos.

“Oportunidades de Negocio en México
— Logistica e Infraestructura”
Conferencia organizada por la Camara
de Comercio e Industria Luso-
Mexicana.

El pasado dia 9 de noviembre de 2007 se llevo a
cabo el encuentro “Oportunidades de Negocio en
México — Logistica e Infraestructura” en la sede de
AIP-CE, organizado por la Camara de Comercio e
Industria Luso-Mexicana con la intervencion del
Embajador de México Sr. Mauricio Toussaint, el
Director de Modernizacion del Comercio y los
Servicios del Ministerio de Economia de México, el
Lic. Rodolfo Hernandez Casanova y el Consejero
Comercial de Bancomext — PROMEXICO para
Portugal, Espafia y Marruecos, el Lic. José Luis
Rangel.

En la mesa de los expositores: Exmo. Embaixador de México Sr.
Mauricio Toussaint, Director de Modernizagdo do Comércio e dos
servigos do Ministério de Economia do México Dr. Rodolfo Hernandez
Casanova, Conselheiro Comercial de Bancomext-PROMEXICO, Dr.
José Luis Rangel.

En esta  conferencia estuvieron presentes
representantes de importantes empresas de
construccion, logistica, bancos y otros organismos
institucionales del pais, asi como algunos miembros
de la CCILM, fue presentado el Plano Nacional de
Infraestructura de México 2007-2012 que prevé
inversiones de alrededor de 2,600 mil millones de
pesos.




O Presidente da CCILM, Eng® Miguel Gomes da Costa
ao apresentar a Camara de Comércio e Industria
Luso-Mexicana e as suas mais recentes realizagfes,
referiu-se a oportunidade que um Plano desta
dimensdo pode representar para as empresas
portuguesas realcando que se trata de um mercado
onde a penetracdo de Portugal se encontra ainda a
niveis relativamente reduzidos.

O Sr. Embaixador do México em Portugal, Mauricio
Toussaint Ribot, apresentou uma pormenorizada
explicacdo sobre a evolugcdo da economia mexicana,
tendo igualmente real¢cado que:

- O NAFTA - North American Free Trade Agreement -
(acordo assinado em 1995) constitui actualmente a
zona de comércio mais importante do mundo,
- O México é o segundo parceiro comercial dos
Estados Unidos e depois da crise de 1994, tem tido
um largo periodo de estabilidade, pelo que o pais se

revela um mercado muito atractivo para o0s
investidores portugueses.
O Dr. José Luis Rangel falou das grandes

oportunidades de negécio no México, considerando
que é o pais de economia importagdo — exportacao
mais importante da América Latina, com acordos com
44 paises e a administragédo actual (2006-2012) prevé
um crescimento percapita de 5% ao ano.

Referiu-se ainda & actividade da PROMEXICO, nova
instituicdo responsavel no apoio aos investidores e na
promocéo dos negécios internacionais.

Por ultimo, o Dr. Rodolfo Hernandez Casanova realcou
que o governo do Presidente Felipe Calderon tem
como objectivo transformar o México numa das mais
importantes plataformas de Infra-estruturas a nivel
mundial e concluiu que o Plano Nacional de Infra-
estruturas 2007-2012 marcara as principais etapas
para o desenvolvimento da economia mexicana, tendo
apresentado com grande detalhe o0s principais
investimentos enquadrados no Plano.

O Sr. Embaixador de México em Portugal durante a sua apresentacdo
na sesséo de abertura do encontro.

El presidente de la CCILM, el Ing. Miguel Gomes da
Costa al presentar la Céamara de Comercio e
Industria Luso-Mexicana y sus mas recientes
acciones, hablo de la oportunidad que un Plan de
esta magnitud puede representar para las empresas
portuguesas realzando que se trata de un mercado
donde la penetracion de Portugal aun se encuentra
en niveles relativamente bajos.

El Embajador de México en Portugal, Exmo. Sr.
Mauricio Toussaint Ribot, presento una detallada
explicacion sobre la evolucion de la economia
mexicana, declarando que;

- O NAFTA (North American Free Trade Agreement —
(acuerdo firmado en 1995) constituye la zona de
comercio mas importante del mundo,

- México es el segundo socio comercial de Estados
Unidos y después de la crisis de 1994, ha tenido un
largo periodo de estabilidad, por lo que el pais se
revela un mercado muy atractivo para los inversores
portugueses.

El Lic. José Luis Rangel hablo de la gran oportunidad
de negocio que existe en México, considerando que
es el pais con la economia de importacion-
exportacibn mas importante de Ameérica Latina,
tiene acuerdos con 44 paises y la administracion
actual (2006-2012) prevé un crecimiento per capita
de 5% anual.

Realzando también la actividad de PROMEXICO,
nueva institucion responsable de dar apoyo a los
inversores y promover los negocios internacionales.

Por dltimo el Lic. Rodolfo Hernandez Casanova, dijo
que el gobierno del Presidente Felipe Calderdn tiene
como objetivo convertir a México en una de las mas
importantes plataformas de infraestructura a nivel
mundial y concluyo diciendo que el Plan Nacional de
Infraestructura 2007-2012 marca las pautas para el
desenvolvimiento de la economia mexicana después
de presentar detalladamente las principales
inversiones dispuestas en el Plan.

Na audiéncia estiveram presentes representantes de algumas das mais
importantes empresas e instituicdes portuguesas.




“Oportunidades de Negocio no México
— Logistica e Infra-estruturas™
Conferencia organizada pela Camara de
Comeércio e Industria Luso-Mexicana.

Este evento foi possivel pelo patrocinio dos seguintes
membros do Conselho Directivo da CCILM:
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“Oportunidades de Negocio en México
— Logistica e Infraestructura”
Conferencia organizada por la Camara
de Comercio e Industria Luso-
Mexicana.

Este evento fue posible gracias al patrocinio de los
siguientes miembros del Consejo Directivo de la
CCILM:

& caixa Geral de Depositos

www.cqd.pt
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Y con el apoyo de:

www.sre.gob.mx/portugal
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Camara de Comércio e Industria Luso-
Mexicana assina Protocolo de
cooperacao com AEP

La Camara de Comercio e Industria
Luso-Mexicana firma Protocolo de
cooperacion con AEP

Sessdo de assinatura do Protocolo: o Exmo. Sr. Mauricio Toussaint
Embaixador do México, Sr. Eng® Anténio Couto dos Santos Vice-
Presidente da AEP e Sr. Eng® Miguel Gomes da Costa Presidente da
CCILM.

No passado dia 15 de Outubro de 2007, A
Associacdo Empresarial Portuguesa (AEP) e a
Camara de Comércio e Industria Luso-Mexicana
(CCILM) assinaram um protocolo de cooperagéo,
com o objectivo de desenvolver as relagbes
econdmicas entre os dois paises e respectivas
empresas.

O Sr. Eng® José Carlos Pereira antecedendo a sessao
de assinatura, fez uma exposicdo sobre a Missao
Empresarial ao México organizada pela AEP (21 ao 27
de Outubro de 2007). O Eng. Miguel Gomes da Costa,
Presidente da CCILM apresentou em seguida a
Camara aos representantes das 9 empresas téxteis
que participaram na citada missao.

Neste evento o Exmo. Embaixador de México
Sr. Mauricio Toussaint Ribot fez uma apresentacéo
sobre a evolugdo da economia mexicana realgando os
sectores industriais mais activos e com importancia a
nivel das trocas comerciais com paises estrangeiros.

Eng. Miguel Gomes da Costa Presidente da CCILM, Exmo. Embaixador
do México em Portugal Sr. Mauricio Toussaint durante apresentagéo da
Misséo Empresarial ao México pelo Eng®. José Carlos Pereira da AEP,

El Ing. Miguel Gomes da Costa, Presidente de la CCILM, Exmo. Sr.
Embajador de México en Portugal Mauricio Toussaint, durante la
presentacion del proyecto “Mision Empresarial en México” por el Ing.
José Carlos Pereira de la AEP.

Estuvieron presentes representantes de las empresas participantes en la
“Mision empresarial a la ciudad de México” organizada por la AEP, asi
como los Vice-Presidentes del consejo directivo de la CCILM: Lic. Jorge
Alverto Yarte Sada, Lic. Joaquim da Silva Pinto y Lic. José Aguiar Freitas
Araujo y el Ministro Francisco Javier Olivarria de la Embajada de México.

El pasado dia 15 de octubre de 2007, La Asociacion
Empresarial Portuguesa (AEP) y la Camara de
Comercio e Industria Luso-Mexicana (CCILM)
firmaron un protocolo de cooperaciéon, con el objetivo
de desenvolver las relaciones econdmicas entre
los dos paises y las respectivas empresas.

El Sr. José Carlos Pereira realiz6 a su vez una
exposicion sobre la Misidon Empresarial a México
organizada por la AEP (21 a 27 de octubre 2007). El
Ing. Miguel Gomes da Costa Presidente da CCILM
presentd la Camara a los representantes de las 9
empresas de textil que participarian dicha mision.

En este evento, se contd con la presencia del Exmo.
Embajador de México en Portugal Sr. Mauricio
Toussaint Ribot quien hizo una presentacion acerca de
la evolucion econdmica de México realzando los
sectores industriales mas activos y con importancia a
nivel de los intercambios concretos con paises
extranjeros.

durante

Embaixador
apresentagédo da evolugdo da economia do México

Exmo. Sr. Mauricio Toussaint do México,

Exmo. Sr. Mauricio Toussaint Embajador de México, durante la
presentacion de la evolucion econémica de México.




O Sr. Eng® Anténio Couto dos Santos Vice-Presidente
da AEP manifestou o interesse desta Associacdo na
assinatura deste protocolo manifestando os seus
votos para que ele contribua para uma efectiva
colaboracgédo entre as duas instituicdes.

O acordo de cooperacdo estabelece, nomeadamente:

- O compromisso de fornecer reciprocamente
informa¢des regulares acerca da evolugdo das
respectivas economias nacionais, e a comunicacao
dos dados macro e micro-econdmicos relevantes.

- Prestar assisténcia reciproca as empresas
devidamente credenciadas e respectivos agentes
econémicos.

- Dinamizar estudos de selectividade para
concretizacdo de acgdes de investimento, formacao
de “joint-ventures” e comércio externo.

- Organizacdo conjunta de missGes de empresas
portuguesas ao México e de empresas do México a
Portugal.
A AEP organizou um almoc¢o de encerramento onde
estiveram presentes todos o0s participantes neste
evento.

I

Almogo de encerramento Exmo. Embaixador do México em Portugal Sr.
Mauricio Toussaint, Sr. Eng® Anténio Couto dos Santos Vice-Presidente
da AEP e Sr. Eng°Miguel Gomes da Costa Presidente da CCILM.

Comida de cierre Exmo. Embajador de México en Portugal Sr. Mauricio
Toussaint, Sr. Antonio Couto dos Santos Vice-Presidente de la AEP y Sr.
Miguel Gomes da Costa Presidente de la CCILM.

Neste evento estiveram presentes representantes das
empresas: Borfil, Bomdia, Téxteis D.A. Domingos
Almeida, Texteis Comalco, Vamaltex, IGM Faiancas,
Felpinter, Amazing Day e Estamparia Téxtil Adalberto
Pinto da Silva, empresas que participaram na “Misséo
Empresarial na Cidade do México” organizada pela
AEP nos dia 21 a 27 de Outubro de 2007.

Estiveram também presentes; o Dr. José Joaquim
Aguiar Freitas Araudjo, Dr. Jorge Alberto Yarte Sada e
o Dr. Joaquim da Silva Pinto Vice-Presidents do
Conselho Directivo da CCILM e o Ministro Francisco
Javier Olivarria da Embaixada do México em Portugal.
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www.aeportugal.pt

www.camaralusomexicana.org

El Ing. Antonio Couto dos Santos Vice-Presidente da
AEP manifesto el interés de esta asociacion en la firma
de este protocolo exponiendo sus votos para que este
contribuya a una efectiva colaboracién entre las dos
instituciones.

El acuerdo cooperacion establece, entre otros puntos:

- El compromiso de proporcionarse reciprocamente
informacion regular acerca de la evolucion de las
respectivas economias nacionales, de comunicar datos
macro y microeconémicos importantes.

- Facilitar asistencia reciproca a las sociedades
debidamente acreditadas y a los respectivos agentes
econémicos.

- A incitar a estudios de selectividad para
concretizacion de acciones de inversion, de la
formacion de “joint-ventures” y de comercio externo.

- A organizar misiones empresariales de empresas
portuguesas a México y de empresas mexicanas a
Portugal.

Para Cerrar este evento la AEP organizé una comida
en la que estuvieron presentes los participantes en
este evento.

Entre los asistentes al evento se encontraban el Lic. Joaquim da Silva
Pinto Vice-Presidente del Consejo Directvo de la CCILM vy
representantes de importantes empresas portuguesas del sector Téxtil.

En este evento estuvieron presentes representantes
de las empresas: Borfil, Bomdia, Téxteis D.A.
Domingos Almeida, Texteix Comalco, Vamaltex, IGM
Faiancas, Felpinter, Amazing Day y Estamparia Téxtil
Adalberto Pinto da Silva, que participaron en la
“Mision empresarial a la Ciudad de México” organizada
por la AEP del 21 al 27 de octubre de 2007.

También asistieron; Lic. José Joaquim Aguiar Freitas
Araujo, Lic. Jorge Alberto Yarte Sada y el Lic. Joaquim
da Silva Pinto Vice-Presidentes del Consejo Directivo
de la CCILM y el Ministro Francisco Javier Olivarria de
la Embajada de México en Portugal.
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Investimento Estrangeiro no México
alcanca niveis histdricos.

O México captou 13,244 milhdes de ddélares em
Investimento Directo Estrangeiro (IDE) no primeiro
semestre de 2007, um incremento de 39% com
respeito ao mesmo periodo do ano anterior. Este é o
nivel mais alto alcangado num primeiro semestre.

Em Junho de 2007 tinham-se registado um total de
36,905 empresas com participacdo estrangeira, 8,113
delas com capital de paises da Unidao Europeia.

Durante os primeiros seis meses de 2007, os Estados
Unidos participaram com 60.7% do total do IDE,
seguido pela Espanha com o 13,9%, Holanda 3.8%,
Franca 3.0%, Bélgica 1.5% e Canada 0.8%.

O sector das manufacturas € o maior receptor do IDE
durante 2007, seguido pelos servigos financeiros. Os
subsectores; automodvel, equipamento e farmacéutico
concentraram 53% do investimento no sector
industrial.

Estas cifras do IDE mostram a confianca dos capitais
internacionais no caminho econdmico e politico do
México nos ultimos anos. O pais conta com um soélido
e crescente mercado interno, apoiado pela rede de
tratados de livre comercio e por acordos de proteccado
ao investimento que oferecem mais oportunidades de
investimento ao sector privado. E por isto que o
México continua a posicionar-se entre as preferéncias
dos investidores.

De acordo com o inquérito publicado pela UNCTAD no
seu “Reporte de investimento Mundial 2006” (World
Investment Report 2006), o México estad no segundo
lugar entre os paises em desenvolvimento no que
refere a preferéncia das empresas transnacionais
para instalar os seus negécios.

Além disto, o lancamento da PROMEXICO (novo
organismo de promo¢do do comércio e do
investimento) e o Programa Nacional de Infra-
Estruturas, contribuirdo para o incremento dos fluxos
de IDE no México.

Para maior informag&o visite: www.economia-bruselas.gob.mx

Fonte: Trade Links, publicagdo da Representacion de la Secretaria de
Economia de México en Bruselas.

Inversion Extranjera en México alcanza
niveles histdricos.

México captd 13,244 millones de ddélares en inversion
extranjera directa (IED) en el primer semestre de
2007, un incremento de 39% con respecto al mismo
periodo del afio anterior. Este es el nivel mas alto
para un primer semestre.

A junio de 2007 se encontraban registradas un total
de 36,905 empresas con participacion extranjera,
8,113 de ellas con capital de la Union Europea.

Durante los primeros seis meses de 2007, los Estados
Unidos participaron con el 60.7% del total de la IED,
seguido por Espafia con un 13.9%, Holanda 3.8%,
Francia 3.0%, Bélgica 1.5% y Canada 0.8%.

El sector manufacturero es el mayor receptor de IED
durante 2007, seguido por los servicios financieros.
Los subsectores automotriz, maquinaria y
farmacéutico concentran el 53% de la inversion en el
sector manufacturero.

Estas cifras de IED muestran la confianza de los
capitales internacionales en el rumbo econdémico y
politico de México en los ultimos afos. El pais cuenta
con un sdlido y creciente mercado interno, aunado a
la red de tratados de libre comercio y de acuerdos de
proteccion a la inversibn que ofrecen mas
oportunidades de inversion al sector privado. Es por
esto que México continla posicionandose entre las
preferencias de los inversionistas.

De acuerdo a una encuesta publicada por la UNCTAD
en su Reporte de Inversién Mundial 2006 (World
Investment Report 2006), México ocupa el segundo
lugar entre los paises en desarrollo en la preferencia
de las compafiias transnacionales para establecer sus
negocios.

Ademas, el lanzamiento de PROMEXICO (el nuevo
organismo de promocion del comercio y la inversion)
y el Programa Nacional de Infraestructura,
contribuirdn a tener aumentos adicionales en los
flujos de IED a México.

Para mas informacion visite: www.economia-bruselas.gob.mx

Fuente: Trade Links, publicacién de la Representacion de la Secretaria de
Economia de México en Bruselas.

Secretaria de Economia
www.economia-bruselas.gob.mx

info@economia-bruselas.be
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PERSPECTIVAS MEXICO

¢ A economia mantém-se robusta, mas sera de
esperar que, nos proximos meses, acuse 0S
efeitos de desaceleracdo da economia dos
EUA.

e A economia continua a enfrentar pressoes,
sendo que a taxa homdloga de inflacdo se
tem apresentado acima da fasquia dos 4%
desde Julho.

O PIB mexicano cresceu 4.8% em termos
homoélogos em Julho, acima das expectativas. O
sector industrial cresceu 2.4%, 0s servicos
aumentaram 5.6% e a agricultura apresentou
uma taxa de crescimento de 8.0%. estes dados
sdo encorajadores para a actividade econdémica
do terceiro trimestre. No entanto, ha que ter em
consideragcao que se podera observar alguma
perda de vigor resultante da esperada
desaceleracdo da economia dos EUA.

O México continua a enfrentar pressoes
inflacionistas. Desde Julho que a taxa homologa
de inflacdo se tem apresentado acima da fasquia
dos 4% contrariando a tendéncia do segundo
trimestre em que se havia mantido abaixo desta
fasquia. No sentido de evitar o agravamento das
pressfes inflacionistas, o governo anunciou o
adiamento da entrada em vigor do anunciado
aumento de impostos. Embora o efeito pratico
desta decisao seja minimo, dado que a entrada
em vigor da nova politica fiscal devera ser
gradual, este anuncio tem a virtude de contribuir
para limitar as expectativas de inflacdo.

Fonte E.E.F. - Mercados Financieros
Outubro 2007

PERSPECTIVAS MEXICO

e La economia se mantiene fuerte, pero puede
esperarse que, en los préximos meses, se vea
influenciada por los efectos de desaceleraciéon
de la economia de EEUU.

e La economia continua a enfrentar presiones
siendo que la tasa homologa de inflacion se
presenta encima del margen de 4% desde
julio.

El PIB mexicano creci6 4.8% en términos
homadlogos en Julio, encima de las expectativas.
El sector industria crecid6 2.4%, los servicios
aumentaron 5.6% y la agricultura presento una
tasa de crecimiento de 8.0%. estos datos son
alentadores para la actividad econdémica del
tercer trimestre. Sin embargo, hay que tener en
consideraciobn que se podria observar alguna
perdida de vigor, resultado de la esperada
desaceleracion de la economia de EEUU.

México sigue enfrentando a  presiones
inflacionistas. Desde julio que el porcentaje
homologo de inflacion se presentdé sobre el
margen de los 4% oponiéndose a la tendencia
del segundo trimestre en que se habia
mantenido debajo de este margen. Con el fin de
evitar la agravacion de las presiones
inflacionistas, el gobierno anuncié el
aplazamiento de la entrada en vigor anunciada
del aumento de impuestos. Aunque el efecto
practico de esta decisibn sea minimo, dado que
a entrada en vigor de la nueva politica fiscal
debera ser gradual, este anuncio tiene la virtud
de contribuir para limitar las perspectivas de
inflacion.

Fuente E.E.F. - Mercados Financieros
octubre 2007
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Membros Fundadores da CCILM

Miembros Fundadores de la CCILM

& caixa Geral de Depositos

1. A Caixa Geral de Depdsitos, hoje: um Banco Ibérico

A Caixa Geral de Depdsitos (“CGD”) esta a cabeca de um
Grupo Financeiro lider em diversos segmentos do mercado
portugués, nomeadamente, no crédito a habitacdo, nos
depoésitos de Particulares, no crédito ao sector publico e nos
seguros, distribuindo os seus produtos e servigos através
de uma rede comercial que, com cerca de 800 agéncias,
marca presenca em todos os pontos do pais.

Ja& em termos de banca ibérica (i.e., portuguesa e
espanhola), somos o 3° maior Banco e a 52 maior
Instituicdo Financeira da Peninsula lIbérica, enquanto que
nos Seguros somos 0 2° maior grupo segurador.

Esta posicdo global de notoriedade da CGD foi
recentemente comprovada pelo facto de ter sido
considerada a marca portuguesa mais valiosa de 2007.

Em Espanha, mercado que consideramos estratégico e
onde estamos em plena fase de expansdo da nossa
actividade, o objectivo é crescer em volume de negécios e
numero de clientes e atingir uma rede de cerca de 300
agéncias até 2010. Os resultados sdo ja bem visiveis
através do elevado crescimento dos negécios, sobretudo
em termos de crédito concedido, e espelham-se nos
resultados positivos da filial da CGD em Espanha, o Banco
Caixa Geral, em 2006, antecipando as previsdes.
Paralelamente, notamos uma intensificacdo dos negdcios
bilaterais e a procura crescente pelas solucdes financeiras
do Grupo CGD.

2. Rede Internacional

O Grupo CGD possui uma plataforma internacional
relevante, uma vez que, para além de Portugal e Espanha,
esta presente nos seguintes paises:

- Europa: Alemanha, Bélgica, Franca, Luxemburgo, Reino
Unido e Suica;

- América Central e do Sul: Brasil, llhas Caimao, México e
Venezuela,

- América do Norte: Estados Unidos da América;

- Africa: Africa do Sul, Cabo Verde, Mocambique e S&o
Tomé e Principe;

- Asia e Oceania: China, India e Timor.

A rede comercial no estrangeiro € actualmente composta
por:

- Sete Sucursais: Nova lorque, Londres, Franca,
Luxemburgo, Zhuhai (Republica Popular da China), Timor
Lorosae e Grand Cayman;

- Seis filiais: Banco Caixa Geral (Espanha), Banco
Comercial e de Investimentos-Fomento (Mogambique),
Banco Comercial do Atlantico (Cabo Verde), Banco
Interatlantico (Cabo Verde), Banco Nacional Ultramarino
(Macau) e Mercantile Bank (Africa do Sul);

- Um Banco afiliado: o Banco Internacional de S&o Tomé e
Principe (no qual a CGD detém uma participagdo de 22%);
- Sete Escritérios de Representacdo (Alemanha, Bélgica,
Brasil, India, México, Suica e Venezuela).

3. O Grupo CGD no México
A presenga fisica do Grupo CGD no México faz-se através

de um Escritério de Representacdo do Banco Caixa Geral
(filial bancaria da CGD em Espanha) na capital mexicana,

1.La Caixa Geral de Depésitos, hoy: un Banco Ibérico

La Caixa Geral de Depositos (“CGD”) esta a la cabeza de un
grupo financiero lider en diferentes segmentos del mercado
portugués; crédito habitacidon, depdsitos de particulares,
crédito al sector publico y es seguros, distribuyendo sus
productos y servicios a través de una red comercial que con
cerca de 800 agencias, marca presencia en todos los puntos
del pais.

En términos de banca lbérica (i.e., portuguesa y espariola),
somos el 3er banco mas grande, la 52 institucion financiera
de la peninsula y el 22 asegurador.

Esta posicion global de notoriedad de la CGD fue
recientemente comprobada al ser considerada la marca
portuguesa mas valiosa del 2007.

En Espafia, mercado que consideramos estratégico y donde
estamos en plena fase de expansion de actividad, el objetivo
es crecer en volumen de negocios y numero de clientes, asi
como alcanzar una red de cerca de 300 agencias en el 2010.
los resultados ya son tangibles a través del elevado
crecimiento de negocios, sobretodo en términos de créditos
concedidos y se revelan resultados positivos de la filial CGD
en Espafia, el Banco Caixa Geral, en 2006 anticipando las
previsiones. Al mismo tiempo notamos una intensificacion de
los negocios bilaterales y la creciente buUsqueda de las
soluciones financieras del Grupo CGD.

2.Red Internacional.

El Grupo CGD posee una plataforma internacional relevante,

ademas de Portugal y Espafa, esta presente en los
siguientes paises:
- Europa: Alemania, Bélgica, Francia, Luxemburgo,

Inglaterra y Suiza,

- América Central y del sur: Brasil, Islas Caiman, México y
Venezuela,

- América del Norte: Estados Unidos.

- Africa: Africa del sur, Cabo verde, Mozambique, Santo
Tomé y Principe,

- Asiay Oceania: China, India'y Timor.

La red comercial en el
compuesta por:

- Siete sucursales: Nueva York, Londres, Francia,
Luxemburgo, Zhuhai (Republica Popular de China),
Timor, Lorosae y Gran Caiman.

- Seis filiales: Banco Caixa Geral (Espafia), Banco
Comercial y de Investimentos-Fomento
(Mozambique), Banco Comercial do Atlantico
(Cabo Verde), Banco inter atlantico (Cabo Verde),
Banco Nacional Ultramarino (Macao) y Mercantile
Bank (Africa del Sur);

- Un Banco afiliado: El Banco Internacional de Santo
Tome y Principe (con un 22% de participacion).

- Siete oficinas de representacion: Alemania,
Bélgica, Brasil, India, México, Suiza y Venezuela.

extranjero esta actualmente

3. El Grupo CGD en México

La presencia fisica del Grupo CGD en México esta
representada por la oficina de representaciéon del Banco
Caixa Geral (filial bancaria de CGD en Espafia) en la capital
mexicana, actualmente localizada en

Moliere, 39-10 A,




actualmente localizado em Moliere, 39-10 A, Colonia
Polanco, Chapultepec Delegacion Miguel Hidalgo.

Este Escritério fui originalmente criado pelo Banco Simedn
(instituicdo bancéaria de origem Galega, fundada em Vigo no
ano de 1857), adquirido em 1995 pela CGD e que entretanto
deu origem ao actual Banco Caixa Geral 1

O objectivo inicial na criagdo daquele Escritério foi o de
servir a importante colénia de galegos, que desde meados
do século XX emigraram para o México em grande nimero,
numa busca de melhores oportunidades. A importancia
desta Comunidade faz com muitos cidaddos mexicanos
ainda identifiguem - de forma coloquial - todos os
espanhéis como “galegos”, independentemente de terem
ou nado nascido nessa regido de Espanha (refira-se que
apenas no México D.F. estdo actualmente recenseados mais
de 60.000 galegos).

Apos a compra do Banco Simeén pela CGD em 1995, o
Escritorio do México constituiu-se também como um ponto
de referéncia para a Comunidade Portuguesa, igualmente
importante mas mais reduzida, sendo que o seu perfil
actual corresponde essencialmente ao de profissionais que
trabalham para grandes empresas mexicanas, residindo no
México geralmente de forma transitéria.

O Escritorio do México oferece os servicos de representacao
do Banco Caixa Geral e do Grupo CGD nos ambitos
empresariais e sociais do pais, servindo de “pivot” para
articulacdo de projectos e interesses econémicos entre o
México e a Peninsula Ibérica, tanto de Particulares como de
Empresas.

Embora mantenha relacionamentos com grandes e
importantes Empresas locais, um importantissimo namero
dos clientes locais do Grupo CGD assume o perfil de
Pequenos e Médios Empresarios, com actividade em
variados sectores, designadamente o hoteleiro.

Na verdade, de forma continuada e com montantes
relevantes, o Grupo — designadamente, através do Banco
Caixa Geral - tem vindo a financiar, desde ha muitos anos,
projectos diferenciados e de relevo no México, ndo apenas
no mundo empresarial e dos negécios, mas também em
sectores como o da Saude (hospitais e equipamentos) e o
da Educagéo (colégios, residéncias e obras sociais).

Refira-se que um dos projectos mais interessantes que o
Banco Caixa Geral colocou em marcha durante o corrente
ano foi o dos créditos para compra de imével no México
com hipoteca local, sendo que os principais destinatarios
s@o os particulares que desejam adquirir residéncia naquele
pais.

4. Os apoios a internacionalizagao

A CGD dispde de uma Oferta Global para o apoio a
internacionalizacdo, a qual aposta na definicdo de solucdes
ajustadas as diferentes necessidades das empresas, com
caracteristicas e graus de complexidade diversos.

Na verdade, as solugcbes de apoio as empresas dependeréo,
por exemplo:

- do tipo de presenga fisica internacional que as empresas
pretendem desenvolver (da simples exportacdo de bens, a
criacdo de entrepostos e redes de distribuicdo locais ou a
fabricacao local, por exemplo);

- da forma societaria/juridica dessa presenca (simples
sucursais da empresa portuguesa; criacdo de sociedades de
direito local, a s6s ou em parcerias; aquisicdo de empresas
locais ja existentes, etc.);

1. O Banco Caixa Geral resultou da fusdo dos trés Bancos do Grupo CGD em
Espanha: o Luso-Espanhol (adquirido pela CGD em 1991), o Extremadura
(adquirido em 1991) e, finalmente, o Banco Simedén (adquirido em 1995).

Colonia Polanco, Chapultepec

Delegacion Miguel Hidalgo.

Esta oficina fue originalmente creada por el Banco Simedén
(Institucién bancaria de origen Gallego, fundada en Vigo en
1857), adquirido en 1995 por CGD y que dio origen al
actual Banco Caixa Geral 1.

El objetivo inicial de la creacion de esta oficina fue el de
servir a la importante colonia de gallegos, que desde
mediados del siglo XX emigraron a México en gran namero,
en busca de oportunidades. La importancia de esta
comunidad hace que muchos ciudadanos mexicanos aun
identifiguen —coloquialmente- a los espafioles como
gallegos, independientemente de ser o no de esta region de
Espafia (sefidlese que en México D.F. estan actualmente
censados mas de 60.000 gallegos).

Después de la compra del Banco Simedén por CGD en 1995,
la oficina de México constituye un punto de referencia para
la comunidad portuguesa, igualmente importante pero mas
reducida, siendo su perfil actual esencialmente de
profesionales que trabajan en grandes empresas mexicanas
y que residen en México generalmente de forma temporal.

La oficina de México ofrece los servicios de representacion
del Banco Caixa Geral del Grupo CGD en las éareas
empresariales y sociales del pais, sirviendo de “pivot” para la
articulaciéon de proyectos e intereses econémicos entre
México y la Peninsula Ibérica, tanto de particulares como de
empresas.

Aungque mantenga relaciones con grandes e importantes
empresas locales, un importante nimero de los clientes
locales del Grupo CGD tiene el perfil de pequefios y
medianos empresarios, con actividad en varios sectores
como el hotelero.

El Grupo CGD —a través del Banco Caixa Geral- ha financiado
continuamente y con montos relevantes, desde hace muchos
afios, proyectos relevantes en México, no solo en el mundo
empresarial y de negocios, sito también en sectores como la
Salud (hospitales y equipos) y la educacidon (escuelas,
internados y obras sociales).

Cabe mencionar que uno de los proyectos mas interesantes
que el Banco Caixa Geral puso en pie durante este afio 2007
fue el de créditos para compra de casa en México con
hipoteca local, para el cual los principales destinatarios son
particulares que desean adquirir residencia en México.

4. Apoyo a la internacionalizacion

La CGD dispone de una oferta global para el apoyo a la
internacionalizacién, que apuesta en la definicion de
soluciones adaptadas a las diferentes necesidades de las
empresas con diferentes caracteristicas y grados de
complejidad.

En realidad, las soluciones de apoyo a
dependeran, por ejemplo:

las empresas

- del tipo de presencia internacional que las empresas
pretendan desarrollar (de la exportacion de bienes, o la
creacion de almacenes y redes de distribucion locales hasta
la fabricacion local);

- de la forma social/juridica de su presencia (sucursales de
empresa portuguesa, creacion de sociedades de derecho
local, solos o en sociedades, adquisicion de empresas locales
ya existentes, etc),

- de la dimensibn de Ila empresa en proceso de
internacionalizacién (las pequefias y medianas empresas
generalmente necesitan de mayor apoyo y consejo sobre
aspectos de encuadramiento de los mercados, procesos
legales y administrativos, etc),

El Banco Caixa Geral es el resultado de la fusion del Luso-Espafiol, el
Extremadura (adquiridos por CGD en 1991), y el Banco Simeén (adquirido en
1995).
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- da dimensdo da empresa em processo de
internacionalizagdo (as pequenas e médias empresas
carecem, geralmente, de maior apoio e aconselhamento
sobre aspectos de enquadramento dos mercados questdes
legais e administrativas, etc.);

- dos mercados para onde pretendem expandir-se (nos
mercados de maior incerteza poderdo necessitar de
solucdes mais robustas de cobertura de risco ou de recorrer
a programas especificos de apoio publico).

Por exemplo: se a sua empresa € uma PME exportadora de
bens de consumo e/ou intermédios tais como calcado,
téxteis, vinhos, marmores, produtos metallrgicos,
materiais de construcdo, etc., a sua principal preocupacéo
sera a de assegurar que as suas vendas ao exterior sao
pagas na totalidade e dentro dos prazos acordados
(geralmente, prazos inferiores a 1 ano). Assim, a escolha
do método de pagamento dependera essencialmente das
caracteristicas da transacc¢éo, do grau de confianca entre as
partes (exportador e importador) e dos riscos associados ao
comprador e ao mercado de destino da mercadoria.

E pois importante que o seu Banco seja capaz de cruzar os
métodos de pagamento internacionais com as solugdes
financeiras mais adequadas a mitigagcdo dos riscos
associados as suas exportacdes e as suas necessidades de

gestéo de tesouraria e balanco.

Outro exemplo: suponhamos que a sua empresa esta a
negociar um contrato comercial de elevado montante para
o Exterior, envolvendo a exportacdo de bens de
equipamento (exemplo: maquinas industriais de grande
porte) ou servicos (exemplo: empreitada de construcao de
infra-estruturas), pelo que necessita de amparar a sua
proposta  técnico-comercial com um financiamento
competitivo.

Neste caso, a Caixa podera estar em posicdo de poder
estruturar um crédito ao Importador/Dono da Obra em
condi¢cbes concorrenciais, com seguro de crédito e prazos
de reembolso que poderdo, em alguns casos, ir até aos 10
anos. Os pagamentos das facturas seriam feitas
directamente na conta do Exportador junto da CGD, para
maior comodidade e seguranca.

Temos financiado desta maneira muitas exportacdes
portuguesas para os mais  variados mercados,
designadamente, Angola, Brasil, Cabo Verde, Marrocos e
Tunisia.

Na verdade, a Oferta Global Caixa de apoio a
internacionalizacdo compreende todos o0s meios de
pagamento utilizados no comércio internacional (ordens de

pagamento e transferéncias internacionais, cheques,
remessas de exportagdo e importagdo, créditos
documentarios) e todas as solugdes financeiras de

cobertura de riscos, nomeadamente:

- confirmagbes de créditos documentarios/cartas de
crédito;

- antecipacédo de receitas de exportagao;

- factoring internacional;

- forfaiting;

- coberturas de risco de cambio e de taxa de juro;

- créditos ao Importador, com periodos de reembolso de
tipo médio/longo prazo;

- seguros de crédito;

- sistemas governamentais de apoio e
exportacao;

- garantias bancarias na ordem externa: standby Letters of
Credit, bid bonds (para admissdo a concursos no exterior),
performance bonds (garantias de boa execu¢do dos
contratos adjudicados), garantias de pagamento, etc.

incentivo a

Esta Oferta Global também compreende linhas de trade
finance para o financiamento de exporta¢gbes portuguesas.
Estas linhas estdo dirigidas para mercados em Africa
(Angola, Marrocos, Egipto, Tunisia, Mocambique, Africa do
Sul, etc.), Asia (China, Macau, Hong Kong, India, Arabia
Saudita, etc.), América do Sul (Brasil, México, Venezuela,

- de los mercados para donde pretenden expandirse (los
mercados inciertos podran necesitar de soluciones mas
vigorosas de cobertura de riesgo o recurrir a programas
especificos de apoyo publico).

Por ejemplo: se su empresa es una PME exportadora de
bienes de consumo y/o intermedios tal como el calzado,
textil, vinos, marmol, productos metallrgicos, materiales de
construccioén, etc., su principal preocupacién sera asegurar
que las ventas sean totalmente pagadas y dentro de los
plazos acordados (generalmente menores de 1 afio) de tal
manera, el método de pago sera seleccionado dependiendo
esencialmente de las caracteristicas de transaccion, del
grado de confianza entre las partes (importador, exportador)
y de los riesgos asociados al comprador y al mercado de
destino.

Es por esto que es muy importante que un banco sea capaz
de cruzar los métodos de pago internacionales con las
soluciones financieras adecuadas a reducir los riscos
asociados a sus exportaciones y a sus necesidades de
gestidn de tesoreria y balance.

Otro ejemplo: suponiendo que su empresa esta negociando
un contrato comercial de monto elevado para el exterior,
incluyendo la exportacion de bienes de equipo (ej:
maquinas industriales de grande porte) o servicios (ej:
tareas de construccion de infraestructuras), por lo que
necesita de aparar su propuesta técnico-comercial con un
financiamiento competitivo.

En este caso, la Caixa podra estar en posiciéon de estructurar
un crédito al Importador/Propietario de la obra en
condiciones competitivas, con seguro de crédito y plazos de
reembolso que podran, en algunos casos, ir hasta los 10
afios. Los pagos de facturas serian hechos directamente en
la cuenta del exportador desde la CGD, para mayor
comodidad y seguridad.

Hemos financiado de esta manera muchas exportaciones
portuguesas para los mercados mas variados, como: Angola,
Brasil, Cabo Verde, Marruecos y Tunez.

La oferta global Caixa de apoyo para la internacionalizacion
comprende todos los medios de pago utilizados en el
comercio internacional (ordenes de pago y transferencias
internacionales, cheques, remisas de exportacién e
importacion, créditos documentarios) y todas las soluciones
financieras de cobertura de riesgos como:

-confirmaciones de créditos
crédito,

-anticipacion de gastos de exportacion,

-factoring internacional

-forfaiting,

-coberturas de riesgo de cambio y tasas de interés,

-créditos al importador, con periodos de liquidacion de tipo
medio/largo plazo.

-seguros de crédito,

-sistemas gubernamentales de apoyo e
exportacion,

-garantias bancarias de orden externa: standby letters of
credit, bid bonds (para admisiéon a los concursos en el
exterior), performance bonds (garantias de buena ejecucion
de los contratos adjudicados), garantias de pago, etc.

documentales/tarjetas de

incentivo a la

Esta oferta global también incluye perfiles de trade finance
para el financiamiento de exportaciones portuguesas. Estos
perfiles estan dirigidas para mercados en Africa (Angola,
Marruecos, Egipto, Tanez, Mozambique, Africa del Sur, etc.),
Asia (China, Macao, Hong Kong, India, Arabia Saudita, etc.)

América del Sur (Brasil, México, Venezuela, etc.),
generalmente establecidos en acuerdos con bancos
asociados extranjeros, sean bancos multilaterales

especializados en el apoyo a la inversion y el desarrollo (BElI,
BERD, BID, IFC, BAD e ADB.), o bancos locales en paises
para donde se pretende estimular las exportaciones
portuguesas.
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etc.), sendo geralmente estabelecidas em acordos com
bancos parceiros estrangeiros, sejam bancos multilaterais
vocacionados para o0 apoio ao investimento e ao
desenvolvimento (BEI, BERD, BID, IFC, BAD e ADB.),
sejam bancos locais em paises para onde se pretende
incentivar as exportagdes portuguesas.

No que respeita a instrumentos financeiros de apoio a
exportacdo com suporte do Estado Portugués, a Caixa esta
presentemente a gerir e/ou a estruturar uma carteira de
Linhas por um total combinado em torno de € 1.000
milhdes, salientando-se as existentes para Marrocos,
Tunisia e Cabo Verde, e, brevemente, para Angola, Russia e
China.

Falando agora de operagdes de investimento internacional,
o Grupo CGD proporciona, através do Caixa Banco de
Investimento, solucdes nas areas de Corporate Banking,
Corporate Finance (fusbes e aquisicbes, privatizagoes,
avaliacdes, reestruturacdes de empresas, acesso ao
mercado de capitais) e de Project Finance (projectos de
infra-estruturas, energia, telecomunicagdes, etc.) que
podem constituir uma mais valia também nos processos de
internacionalizacdo dos seus clientes.

A Oferta Global CGD é complementada comercialmente
pela extensa presenca internacional do Grupo CGD (que
fornece o “know-how” local).

De Portugal para o Mundo, seja qual for o destino
escolhido, pensamos que a Caixa estara em condicdo de
ajudar. Esperamos pois que nos dé o prazer do seu
contacto, para que possamos abordar o caso especifico da
sua empresa.

En lo que respecta a instrumentos financieros de apoyo a la
exportacion con soporte del estado portugués, la Caixa esta
estructurando una cartera de misivas por un total combinado
en torno a €1.000 millones, realzando las existentes para
Marruecos, Tunez y Cabo Verde y en breve para Angola,
Rusia y China.

Hablando ahora de operaciones de inversion internacional, el
Grupo CGD proporciona, a través del Caixa Banco de
Investimento, soluciones en las areas de Corporate banking,
corporate finance (Fusiones y adquisiciones, privatizaciones,
evaluaciones, reestructuracion de empresas, acceso al
mercado de capitales) y de Project finance (proyectos de
infraestructuras, energia, telecomunicaciones, etc.) que
pueden constituir una mas valia en los procesos de
internacionalizacién de sus clientes.

La oferta global CGD es complementada comercialmente por
la extensa presencia internacional del Grupo CGD (que
provee el “know-how” local).

De Portugal para el Mundo, sea cual sea el destino escogido,
pensamos que la Caixa estara en condicion de ayudar.
Esperamos que nos de el placer de contactarnos, para que
podamos abordar el caso especifico de su empresa.

& caixa Geral de Depuositos

Caixa Geral de Depositos S.A.
Direccéo de Negdcio Internacional
Av. Joao XXI, 63, 1000-300 Lisboa

Tel +351 21 795 33 94
Fax +351 21 790 50 68
E-mail: dni@cad.pt
www.cgd.pt
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CANETA CONVIDADA

=N

PLUMA INVITADA

ENTREVISTA COM O SENHOR
EMBAIXADOR DO MEXICO EM PORTUGAL,
SR. DR. MAURICIO TOUSSAINT
(Lisboa, Dezembro de 2007)

1. Qual é a actual situacgao politica e econémica
do México?

O México manteve uma tradicional estabilidade
politica durante muitas décadas. Sera suficiente
indicar que, durante os dltimos oitenta anos, foi o
Unico pais da América Latina que ndo teve um golpe
de Estado militar e a continuidade da transicdo
governamental nunca se encontrou suspensa. Ha
quase quinze anos gque O NOSSO pais mantém
estabilidade econdmica, manifesta um crescimento
sustentado da economia, um desenvolvimento do
sector externo - que representa o dobro do sector
externo do Brasil, um ritmo de investimento
estrangeiro crescente, uma taxa de desemprego a
volta de 3%, taxas de juros estaveis, o risco pais mais
baixo da América Latina com excepc¢éao do Chile, cuja
economia é comparativamente menor, um equilibrio
orcamental expresso num défice zero durante os
ultimos anos, e por conseguinte uma atmosfera de
negocios favoravel, com um mercado interno que
cresce, dado o crescimento do PIB per capita.

2. Como se tém desenvolvido as relagbes do
México com a Europa?

O Unido Europeia ja é o segundo parceiro comercial e
a segunda fonte de investimento estrangeiro directa
no México. Desde que se assinou o Acordo Global com
a UE em 1999, o comércio bilateral experimentou um
crescimento de 125% e os paises da UE investiram
mais de 40 mil milhdes de EUROS, que representam
perto 30% do investimento estrangeiro directo no
nosso pais. Operam hoje cerca de 8 mil empresas
com investimento da Unido Europeia no México,
principalmente nas areas dos servigos, indUstria
transformadora, transportes, comunicagdes e
comeércio.

3. Em matéria comercial, como se tém
desenvolvido as relagbes bilaterais entre o
México e o Portugal?

Desde a assinatura do Tratado de Livre Comércio com
a Unido Europeia, o comércio bilateral com Portugal
cresceu 130% e espera-se que este ano exceda 0s
400 milhdes de EUROS. O Meéxico é o segundo
parceiro econdmico de Portugal na América Latina,
apo6s o Brasil e o mercado mexicano representa para
as exportagBes portuguesas mais de metade das
realizadas no Brasil e duas vezes e meio das que
Portugal faz no Chile ou na Argentina. E importante
sublinhar que durante os ultimos anos a troca de
produtos fabricados por pequenas e médias
empresas, com um grau de valor acrescentado e
tecnologia cada vez maior, desenvolveu uma
complementaridade entre os artigos que trocamos,
principalmente em matéria de componentes para

ENTREVISTA CON EL
EMBAJADOR DE MEXICO EN PORTUGAL,
MAURICIO TOUSSAINT
(Lisboa, diciembre de 2007)

1. Cual es la situacion politica y econdmica actual
de México?

México ha mantenido una tradicional estabilidad
politica durante muchas décadas. Baste sefialar que
en los dltimos ochenta afios ha sido el Unico pais de
América Latina que no ha tenido un golpe de estado
militar y la continuidad de la transiciéon gubernamental
nunca se vio suspendida. Hace casi quince afios que
nuestro pais mantiene una estabilidad econdmica,
manifiesta en un crecimiento sostenido de la
economia, el desarrollo del sector externo -que
representa el doble del sector externo de Brasil-, un
ritmo de inversion extranjera creciente, una tasa de
desempleo de alrededor de un 3%, tasas de intereses
estables, el riesgo pais mas bajo en Latinoamérica
con excepcion de Chile, cuya economia es
comparativamente menor, un equilibrio presupuestal
expresado en un déficit cero en los dltimos afios, y
por lo tanto un ambiente de negocios favorable, con
un mercado interno también creciente, debido al
incremento en el PIB per capita.

2. Como se han desarrollado las relaciones de
México con Europa?

La Unién Europea es ya el segundo socio comercial y
la segunda fuente de inversion extranjera directa en
México. Desde que se firmoé el Acuerdo Global con la
UE en 1999, el comercio bilateral ha experimentado
un incremento de 125% y los paises de la UE han
invertido mas de 40 mil millones de euros, que
representan cerca del 30% de la inversion extranjera
directa recibida en nuestro pais. Hoy operan cerca de
8 mil empresas con inversion de la Union Europea en
México, principalmente en las é&reas de servicio,
industria manufacturera, transportes, comunicaciones
y comercio.

3. En materia comercial, como ha evolucionado la
relacion bilateral México-Portugal?

Desde la firma del Tratado de Libre Comercio con la
Unién Europea, el comercio bilateral con Portugal
crecié un 130 % y esperamos que este afio supere los
400 millones de euros. México es el segundo socio
econdémico de Portugal en América Latina, después de
Brasil y el mercado mexicano representa para las
exportaciones portuguesas mas de la mitad de las que
se realizan a Brasil y dos veces y media las que
Portugal hace a Chile o Argentina. Es importante
destacar que en los Ultimos afios el intercambio de
productos fabricados por pequefias y medianas

empresas, con un grado de valor agregado vy
tecnologia cada vez mayor, ha desarrollado una
complementariedad entre los articulos que

intercambiamos, principalmente en materia de partes
para equipo informético, autopartes y manufacturas

12




equipamento informético, automdéveis e manufacturas
eléctricas. Actualmente, o Governo portugués analisa
uma proposta do México para o estabelecimento de
um Grupo de Alto Nivel entre os dois paises, dirigido a
promocédo do comércio bilateral e o aproveitamento
de sinergias entre as PME dos dois paises.

4. Quais sdo as perspectivas da economia
mexicana para o ano 2008?

O Presidente Felipe Calderén definiu que a politica
externa do nosso pais deve ser uma forca que
contribua activamente no desenvolvimento nacional e
que as Embaixadas deverdo desempenhar um papel
cada vez mais activo no comércio e no investimento.

O México constitui uma oportunidade muito
importante para as empresas portuguesas, dado que
a partir de 2008 iniciard& um programa histérico de
investimentos em matéria de infra-estruturas, na qual
a combinacdo do investimento publico e privado,
nacional e estrangeiro, permitird passar de 3% a 5%
do PIB neste sector. Por exemplo, durante o proximo
ano o México investirhd cerca de 40 mil milhdes de
EUROS em estradas, portos, aeroportos, centrais
energéticas, regasificadoras, telecomunicacdes e
refinarias o que tem atraido ja varias empresas
portuguesas que se encontram nNO nNOSSO pais
explorando a possibilidade de tomar parte neste
programa.

5. Quais sdo as suas expectativas sobre as
relacdes Portugal — México para o ano 2008?

Confio que, durante o ano 2008, seja uma realidade a
pendente visita ao mais elevado nivel do governo
portugués ao nNOSSO pais e que a mesma seja
acompanhada por uma importante comitiva de
empresas que poderdo encontrar-se com as suas
congéneres mexicanas para aproveitar as sinergias e
as complementaridades que tém México e Portugal e
desta maneira, consolidar a relagdo econdémica e fazé-
la frutificar em beneficio aos dois povos. Considero
que as afinidades histéricas, culturais e sociais que os
dois paises tém, deve corresponder um reforgco da
relagdo econdmica.

Neste sentido considero igualmente, que a
colaboracdo da Camara Comércio e Industria Luso-
Mexicana sera fundamental para dar maior expressédo
a esta nova dinamica comercial e de investimento que
estamos decididos a pér em marcha.

eléctricas. Actualmente, el Gobierno portugués analiza
una propuesta de México para establecer un Grupo de
Alto Nivel entre ambos paises, encaminado a la
promocion del comercio bilateral y el
aprovechamiento de sinergias entre las PyMES.

4. Cudles son las perspectivas de la economia
mexicana para el afio 2008?

El Presidente Felipe Calderén de México nos ha
indicado que la politica exterior de nuestro pais debe
ser una palanca que contribuya activamente al
desarrollo nacional y que las Embajadas juguemos un
papel cada vez mas activo en el comercio y la
inversion.

México ofrece una oportunidad muy importante para
las empresas portuguesas, ya que a partir de 2008 se
iniciard un programa de inversiones historicas en
materia de infraestructura, en el que la combinacién
de la inversion pudblica y privada, nacional y
extranjera, permitira pasar del 3% al 5% del PIB en
este sector. Por ejemplo, en el préximo afio México
invertira cerca de 40 mil millones de euros en

carreteras, puertos, aeropuertos, centrales
energéticas, regasificadoras, telecomunicaciones y
refinerias, lo que atraido ya a varias empresas

portuguesas que se encuentren en nuestro pais
explorando la posibilidad de participar en dicho
programa.

5. Cual es su expectativa sobre la relacion
Portugal - México para el afio 20087

Confio en que durante 2008 se haga realidad la visita
pendiente del mas alto nivel del gobierno portugués a
nuestro pais y que la misma sea acomparfiada por una
importante delegacion de empresarios que puedan
encontrase con sus contrapartes mexicanas para
aprovechar las sinergias y las complementariedades
que tienen México y Portugal y, de este modo, poder
estrechar la relacion econdmica y hacerla fructificar
en beneficio de ambos pueblos. Considero que a las
afinidades historicas, culturales y sociales que ambos
paises tenemos, debe corresponder un sitio mayor al
fortalecimiento de la relacién econémica.

En este sentido considero igualmente, que la
colaboracion de la Camara de Comercio e Industria
Luso-Mexicana sera fundamental para darle mayor
expresion a esta nueva dinamica comercial y de
inversion que estamos decididos a poner en marcha.

Embajada de México en Portugal

Estrada de Monsanto N° 78
1500-462 Lishoa

www.sre.qob.mx/portugal

Tel. +351 21 762 12 90
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INFO FLASH

NAS DIVERSAS INFRA-ESTRUTURAS
México € um mercado aliciante
para empresas portuguesas

O “Jornal da Construcdo”, semanario editado pela
AECOPS, publicou o passado dia 15 de Novembro de
2007 artigo na sec¢ado Internacional baseado no
encontro “Oportunidades de Negocio em México —
Logistica e Infra-estruturas” organizado pela Camara
de Comércio e Industria Luso-Mexicana.

Leia o artigo completo nos links do nosso site web

www.camaralussomexicana.org
ASEDCIACAD
OF GHPEEEAE
ak tossERgEn
OENAS FOSLICAS
E SERWELDE

http://www.aecops.pt

APRESENTACAO DA PUBLICACAO
PERSPECTIVAS ECONOMICAS DA
AMERICA LATINA 2008

No passado dia 28 de Novembro de 2007, o Centro
de Desenvolvimento da OCDE, apresentou o relatdério
“Perspectivas Econ6micas na América Latina” (12
edicdo), publicacdo anual, cujo lancamento oficial
decorreu na XVII Cimeira Ibero-Americana, em
Santiago do Chile.

Com o apoio do Instituto Portugués de Apoio ao
Desenvolvimento (IPAD) a apresentacao foi realizada
na Casa da América Latina em Lisboa pelo Dr. Javier
Santiso, Director Interino do Centro de
Desenvolvimento da OCDE

As “Perspectivas Econdémicas da América Latina”
(Latin American Economic Outlook “LEO”) é uma nova
publicagdo que analisa e interpreta as tendéncias
mais relevantes e os desafios para o desenvolvimento
economico da América Latina.

Alguns dos principais objectivos de
Econémicas da América Latina” sao:

- Promover o dialogo politico sobre temas que apoiam
o desenvolvimento da América Latina, tanto na OCDE
como nos paises membros

- Construir e consolidar a aprendizagem entre os
paises membros da OCDE e as economias
emergentes e em desenvolvimento da América
Latina.

“Perspectivas

Este evento contou com a presenca no painel de

debate “O contributo do sector privado no
desenvolvimento da América Latina” do Exmo.
Embaixador de México em Portugal, Sr. Mauricio

Toussaint Ribot, Dra. Isabel Cortez da Agencia para o
Investimento e Comércio Externo de Portugal (AICEP)
e do Dr. Jorge Alberto Yarte Sada, Vice-
Presidente do Conselho Directivo da Camara de
Comércio e Industria Luso-Mexicana e
Presidente do Comité México-Portugal do COMCE

EN LAS DIFERENTES INFRAESTRUCTURAS
México es un mercado estimulante
para empresas portuguesas

El “Jornal da Construcdo” semanario editado por la
AECOPS, publico el pasado 15 de noviembre de 2007
un articulo en la seccién Internacional, basado en el
encuentro “Oportunidades de Negocio en México —
Logistica e Infraestructura” organizado por la Camara
de Comercio e Industria Luso-Mexicana.

Lea el articulo completo en los links de nuestra pagina Internet
www.camaralusomexicana.org

Construcio

nnnnn

hitp:/A web.show_page?action=home_jornal&p sessao=&xcode=22848987

PRESENTACION DE LA PUBLICACION
PERSPECTIVAS ECONOMICAS DE
AMERICA LATINA 2008

El pasado 28 de noviembre de 2007 el Centro de
Desarrollo de la OCDE, presentd el informe
“Perspectivas Econ6micas en América Latina” (12
ediciéon), publicaciéon anual, cuyo lanzamiento oficial
se hizo en las XVII Cima Iberoamericana, en Santiago
de Chile.

Con el apoyo del Instituto Portugués de Ayuda al
Desarrollo (IPAD) la presentacion se realiz6 en la
Casa de América Latina en Lisboa por Sr. Javier
Santiso, Director Interino del Centro de Desarrollo de
la OCDE.

“Perspectivas Econdmicas de América Latina” (Latin
American Economic Outlook “LEO”) es la nueva
publicacién que analiza e interpreta las tendencias
mas importante y los desafios para el desarrollo
econémico de América Latina.

Algunos objetivos de “Perspectivas Econdmicos de
América Latina” son:

- Promover el dialogo politico sobre temas que
apoyan el desarrollo de América Latina, tanto en la
OCDE como en los paises miembros

- Construir y consolidar el aprendizaje entre los
paises miembros de la OCDE y las economias
emergentes.

En este evento se contd con la presencia en el Panel
de debate “la contribucién del sector privado en el
desarrollo de América Latina” de Exmo. Embajador de
México en Portugal, el Sr. Mauricio Toussaint Ribot,
Lic. Isabel Cortez de la Agencia para la Inversion y
Comercio Externo de Portugal (AICEP) y del Lic.
Jorge Alberto Yarte Sada, Vice-Presidente del
Consejo Directivo de la Camara de Comercio e
Industria Luso-Mexicana y Presidente del
Comité México-Portugal del COMCE.
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Dr. Javier Santiso, Director Interino do Centro de Desenvolvimento da
OCDE, Dr. Augusto Manuel Correia, Presidente IPAD e Dr. Mario Quartin
Gracga, Secretario Geral da Casa da América Latina

O Sr. Embaixador de México na sua intervencao
destacou o facto do México ter como grande
vantagem comparativa a sua situagdo geografica e
ainda ser considerado um pais mais seguro em
termos comerciais que a China para os paises
importadores de mercadorias e servicos.

O Dr. Jorge Alberto Yarte Sada referiu-se ao
desenvolvimento unificado na estrutura empresarial
de México e realcou a importancia de algumas
empresas mexicanas na economia internacional.

O Dr. Javier Santiso salientou o facto da economia
mexicana, entre as economias emergentes do
mundo, ter sido a que atingiu maior diversificacdo
nas exportacbes dos ultimos anos, por exemplo: o
petréleo que durante muitas décadas representou a
principal fonte de exportacdo do México e neste
momento so6 representa o 15% dando lugar ao téxtil
e automaoveis entre outros.

Para mais informag&o sobre a publicagdo o da OECD
www.ocde.org/dev/leo

Dr. Jorge Alberto Yarte Sada, Vice-Presidente da Camara de Comércio
e Industria Luso-Mexicana y Presidente del Comité México-Portugal del
COMCE. y el Embaixador do México em Portugal Sr. Mauricio Toussaint

El Embajador de México destacdé que México tiene la
gran ventaja de su situaciéon geogréafica y aun es
considerado por los paises importadores de productos
y servicios como un pais mas seguro en términos
comerciales que China

El Lic. Jorge Alberto Yarte Sada enfatizd6 sobre el
desarrollo identificado en la estructura empresarial
de México, y realzé la importancia de algunas
empresas mexicanas en la economia internacional.

El Lic. Javier Santiso subrayo que México es el pais de
economia emergente en el mundo, que logré6 mayor
diversificacion en las exportaciones de los ultimos
anos, por ejemplo: el petréleo que durante muchas
décadas represento la principal fuente de exportacion
de México, actualmente solo representa el 15%
dando lugar a la industria textil y automoviles entre
otros sectores.

Para mayor informacién sobre la publicacion o la OECD
www.ocde.org/dev/leo

www.ipad.mne.gov.pt www.c-americalatina.pt www.ocde.org

Dr. Javier Santiso, Director Interino do Centro de Desenvolvimento da
OCDE, Sr. Mauricio Toussaint, Embaixador do México em Portugal, Sr.
Carlos Rosado Carvalho, Moderador, Dr. Jorge Alberto Yarte Sada,
Vice Presidente da CCILM e Dra. Isabel Cortez da AICEP

et |

i

|
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XX ANIVERSARIO DOS FORCADOS MAZATLECOS

De Raices y Toros

La realizacién de e

| XX ANIVERSARIO DE LOS FORCADOS MAZATLECOS

sta €xX

gracias al apoyc

T . .
BB Camara de Comercio
& % elndistria Luso-Mexicana

www.artoiro.com
www.deraicesytoros.com

DE RAIZES E TOUROS

Do dia 10 ao dia 24 de Outubro de 2007, em Lisboa,
realizou-se uma mostra fotografica e de pintura de
arte da tauromaquia do artista e forcado mexicano
Arturo Castro Ortega para celebrar o XX aniversario
do reconhecido “Grupo de Forcados Mazatlecos” que
estiveram representados no dia da inauguracdo por
quatro dos seus integrantes, Arturo Castro, Manuel
Laveaga, René Tirado e Carlos Osuna.

Além da exposicdo de pintura e fotografia, foram
apresentados cartazes de corridas de touros de
diferentes corridas realizadas no México e em
Portugal, mostrando a histéria, nos ultimos 20 anos,
dos Forcados Mazatlecos

DE RAICES Y TOROS

Del 10 al 24 de octubre de 2007, se llevd a cabo en la
ciudad de Lisboa, Portugal, una muestra fotografica y
pictérica de Arte Taurino presentada por el artista y
forcado mexicano Arturo Castro Ortega para celebrar
el XX Aniversario del reconocido Grupo de Forcados
Mazatlecos quienes estuvieron representados por
cuatro de sus integrantes, Arturo Castro, Manuel
Laveaga, René Tirado y Carlos Osuna.

Ademas de la muestra pictérica y fotografica, también
se presentaron carteles de corridas de toros de
diferentes fiestas bravas realizadas en México y
Portugal, que muestran la historia de los ultimos 20
anos de los Forcados Mazatlecos.

Sr. Manuel Laveaga,Sr. René Tirado, Sr. Arturo Castro Ortega e o Sr.
Embaixador de México em Portugal Mauricio Toussaint durante a inauguragéo da exposicao
de Raizes y Touros na Embaixada de México em Lisboa.
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Mostra pictdrica e fotografica, obra do Sr. Arturo Castro Ortega
representando a sua paixao pelos touros e a historia dos Forcados
Mazatlecos.

O Embaixador do México em Portugal Sr. Dr. Mauricio
Toussaint Ribot inaugurou a exposicdo comentando
“Esta exposicdo € mais uma mostra do fortalecimento
dos ligagdes culturais dos dois paises. Ndo é uma
coincidéncia que o México seja praticamente o Unico
pais fora de Portugal onde se pratica esta forma de
tauromaquia”

Pela sua parte o Sr. Arturo Castro Ortega realcou: “
Estamos muito contentes pelas demonstracbes de
apoio recebidas e muito agradecidos pelo apoio da
Vitro Chaves, da Secretaria de Relagdes Exteriores de
México, da Embaixada de México em Portugal, da
Camara de Comércio e Industria Luso-Mexicana
e de todos aqueles que tem tornado possivel este
sonho. Como dizemos no meio da tauromaquia, j Vai
por todos vos!”.

http://portal.sre.gob.mx/portugal

www.deraicesytoros.com

Alguns sites relacionados:

o ARTURO CASTRO ORTEGA
www.artoiro.com
www.deraicesytoros.com

° CCILM — Camara de Comercio e Industria Luso-
Mexicana
www.camaralusomexicana.org

o COMCE - Consejo Empresarial Mexicano de Comercio
Exterior, Inversion y Tecnologia, A.C.
WWW.comce.org.mx

SEIARToIroR, &

www.artoiro.com

La comunidad méxicana en Portugal estuvo presente durante la
inauguracion.

de México en Portugal Mauricio
inauguré la exposicion comentando
“Esta exposicion es una muestra mas del
fortalecimiento de los lazos culturales de nuestros
paises. No es coincidencia que México es
practicamente el unico pais fuera de Portugal en
donde se acostumbra practicar esta suerte taurina”.

El Embajador
Toussaint Ribot

A su vez Arturo Castro Ortega sefialé “Estamos muy
contentos por las muestras de apoyo recibidas y muy
agradecidos por el apoyo brindado por la empresa
Vitro Chaves, la Secretaria de Relaciones Exteriores
de México, la Embajada de México en Portugal, la
Camara de Comercio e Industria Luso-Mexicana
y de todos aquellos que han hecho posible este
suefio. Como decimos en el medio taurino, jVa por
todos ustedes!”.

B px

5
~§

www.camaralusomexicana.or

E Iitro CHAVES
www.vitrochaves.pt

Algunas paginas de interés:

L] Embajada de México en Portugal
www.sre.gob.mx/portugal

. FORCADOS MAZATLECOS
http://es.msnusers.com/ForcadosMazatlecos

L] VITRO
WWW.Vitro.com

www.vitrochaves.pt
www.isolar.es
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22 BIENAL DO ARTE EM VIDRO

O Museu do Vidro emitiu uma convocatodria para a 22
Bienal do Arte em Vidro com as categorias: Novas
propostas e Arte contemporanea, 0 concurso contara
com 3 fases;12 recepc¢ao de propostas entre o dia 15
de Janeiro de 2007 e o dia 31 de Abril de 2008, 22
recepcdo das obras seleccionadas do dia 2 de Maio ao
30 de Agosto do 2008 y 32 premiardo e exibirdo as
obras a partir do proximo més de Outubro do 2008. O
jari do evento sera constituido por artistas,
académicos, criticos e/ou curadores cujos nomes
serdo tornados publicos oportunamente.

Os vencedores de ambos concursos receberao
$100,000.00 pesos mexicanos e todas as obras
premiadas e seleccionadas integrardo uma exposi¢ao
na Galeria do Museu do Vidro.

Para ter aceso a convocatoéria e ficha de inscricdo
www.museodelvidrio.com/2bienal.htm

MUSEO

VIDRIO

www.museodelvidrio.com

VITRO LANCA NOVA GAMA DE
PRODUTOS

Vitro Cristalglass apresenta a sua nova gama de
produtos 'SOLARLUX®'

Vitro Cristalglass, empresa filial na Europa da
multinacional mexicana Vitro, um dos maiores
produtores e distribuidores de vidro no mundo
fundado na cidade de Monterrey, México, anunciou o
lancamento de sus dos nuevas gamas de vidrio de
control solar: SOLARLUX® Natucolor-E y SOLARLUX®
HT.

A gama Solarlux Natucolor-E é uma variedade de
vidros dotada de controlo térmico e solar sem
renunciar a uma elevada transmissdo luminosa com
uma ténue reflexao.

Estas propriedades traduzem-se numa poupanca
consideravel em custos de energia e uma baixa
transmisséo de raios UV.

A gama Solarlux HT vidros de ultima geragédo, tém
entre as suas propriedades a capacidade, pela sua
composicdo, de temperar “a posteriori” o vidro
naquilo em que foi aplicado.

(Dlarlo de Leon, Ed EI Bierzo, P)

php?id=425&fecha=2007-10-

nsintesis.com.

(EI Blerzo Digital.com, P)

ensintesis.com.mx/nvitro/nota_imagen.php?id=4425:

notas>

22 BIENAL DE ARTE EN VIDRIO

El museo del Vidrio lanza convocatoria para la 2°
Bienal de Arte en Vidrio con las categorias: Nuevas
propuestas y Arte contemporaneo, El concurso
contara con 3 fases; 12 recepcion de propuestas
entre el 15 de enero de 2007 y el 31 de abril del
2008, 22 recepcién de obras seleccionadas del 2 de
mayo al 30 de agosto del 2008 y 32 premiacion y
exhibicion de las obras a partir del mes de octubre
del 2008. El jurado del evento estara integrado por
artistas, académicos, criticos y/o curadores, cuyos
nombres se daran a conocer oportunamente.
Los ganadores de ambos concursos obtendran la
cantidad de $100,000.00 pesos mexicanos y todas las
obras premiadas y seleccionadas integraran una
exposicion en la Galeria del Museo del Vidrio.

acceder a la convocatoria y la ficha de inscripcion

www.museodelvidrio.com/2bienal.htm

www.museodelvidrio.com/2bienal.htm

VITRO LANZA NUEVA GAMA DE
PRODUCTOS

Vitro Cristalglass presenta su nueva gama de
productos 'SOLARLUX®'

Vitro Cristalglass, empresa filiar en Europa de la
multinacional mexicana Vitro, uno de los productores
y distribuidores de vidrio mas grandes del mundo
fundado en la

Ciudad de Monterrey, México, anuncia el lanzamiento
de sus dos nuevas gamas de vidrio de control solar:
SOLARLUX® Natucolor-E y SOLARLUX® HT.

La gama Solarlux Natucolor-E es una variedad de
vidrios dotada de control térmico y solar sin
renunciar a una elevada transmision luminosa con
una tenue reflexion.

Estas propiedades se traducen en un ahorro
considerable en costes de energia y una baja
transmision de rayos UV

La gama Solarlux HT vidrios de ultima generacion,
que tiene entre sus propiedades la capacidad, gracias
a su composicion la posibilidad de templar a
posteriori el vidrio al que se le ha aplicado.

(Diario de Leon Ed. El Bierzo, P)

<http:/A php?id=4;

(El Blerzo Digital.com, P)

ensintesis.com.

ensintesi: 007-10-0:

aaaaaaaaaa =442530, notas>

www.vitrocristalglass.com
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http://www.vitrocristalglass.com/

A MOTA-ENGIL QUER APROVEITAR AS
OPORTUNIDADES QUE SE OFERECEM
NO MEXICO NA AREA DAS INFRA-
ESTRUTURAS.

No seu processo de internacionalizacdo, o México é
considerado um mercado estratégico para a Mota-
Engil.

A Mota-Engil ganhou a concessdo de uma auto-
estrada no México em parceria com a espanhola
Isolux e a Espirito Santo Concessdes, para a
construcdo, operacdo, exploracdo, conservagdo e
manutencdo durante 30 anos da auto-estrada de 39
km. entre Perote-Banderilla e Libramiento de Xalapa,
projecto com construcdo prevista em 2 anos e um
custo estimado de 179 milhdes de Euros.

O Presidente de Mota Engil Sr. Eng® Anténio Mota,
declarou ao Diario Econémico que “o México é um
pais estavel em termos democraticos com taxas de
crescimento econdmico bem significativas e uma
grande e jovem populagao”.

Fonte: Diario Econémico 7-12-2007

Para ler a noticia no Diario Econémico siga o seguinte link
http://diarioeconomico.sapo.pt/edicion/diarioeconomico/edicion_impresa/
empresas/pt/desarrollo/1066001.html

MOTA-ENGIL QUIERE APROVECHAR
LAS OPORTUNIDADES QUE SE
PRESENTAN EN MEXICO EN EL AREA DE
INFRAESTRUCTURAS.

Mota-Engil considera México un mercado estratégico
en el proceso de internacionalizacion de la empresa.

Mota Engil gano concesion de autopista en México,
asociado con la empresa espafiola Isolux y con una
participacion del Espirito Santo Concessfes, para la
construccion, operacion, explotaciéon, conservacion y
mantenimiento durante 30 afios de la autopista de 39
km. entre Perote-Banderilla y Libramiento de Jalapa,
se pretende que el proyecto sea realizado en 2 afios
de construccion y un costo estimado de 179 millones
de Euros.

El presidente de Mota-Engil, el Ing. Antonio Mota,
declaro para el Diario Econdmico que “México es un
pais estable en términos democraticos, que tiene
tasas de crecimiento econémico significativas y una
poblaciéon extensa y joven”.

Fuente: Diario Econémico 7-12-2007

Para ver la noticia completa del diario economico siga el siguiente link
http://diarioeconomico.sapo.pt/edicion/diarioeconomico/edicion_impresa/
empresas/pt/desarrollo/1066001.html

DiarioEconomico

http://diarioeconomico.sapo.pt/
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Newsletter No. 4. Set. 2007

CCILM - Camara de Comércio e Industria Luso -Mexicana
www.camaralusomexicana.org

Escritdrio: Av. da Republica n° 58,
1069-057 Lisboa, Portugal.
Tel: (+351) 217 959 161
Fax: (+351) 217 959 162
info@camaralusomexicana.org
ccilmex@gmail.com

Sede: Av. Antonio Augusto de Aguiar, n°® 183 R/C Dto.
1050-014 Lisboa, Portugal.

Contacto: Dra. Mayra Olivo

A Newsletter da Camara de Comeércio e Industria Luso-
Mexicana (CCILM) é uma publicacdo trimestral editada pelo
Conselho de Administracdo desta associacdo. O seu
propésito é divulgar e promover os servigos e as actividades
da CCILM, os seus sOcios e as relagbes comerciais entre
Portugal e o México.

Consejo Editorial:

Miguel Gomes da Costa
gomes.da.costa@cosec.pt

Jorge Alberto Yarte Sada
jyarte@vitro.com

Mayra Olivo
info@camaralusomexicana.org
ccilmex@gmail.com

Incremente as suas oportunidades de negdcios, seja
socio da CCILM e seja parte do seu éxito!

A seguir encontrara a ficha de inscrigéo.

Newsletter No. 4. Sep. 2007

CCILM-Camara de Comercio e Industria Luso-Mexicana
www.camaralusomexicana.org

Oficina: Av. da Republica n° 58,
1069-057 Lisboa, Portugal.
Tel: (+351) 217 959 161
Fax: (+351) 217 959 162
info@camaralusomexicana.org
ccilmex@gmail.com

Sede: Av. Antonio Augusto de Aguiar, n° 183 R/C Dto.
1050-014 Lisboa, Portugal.

Contacto: Lic. Mayra Olivo

La Newsletter de la Cdmara de Comercio e Industria Luso-
Mexicana (CCILM) es una publicacion trimestral editada por
el Consejo Editorial de esta asociacion. Su propdsito es el de
divulgar y promover los servicios y actividades de la CCILM,
a sus socios y las relaciones comerciales entre Portugal y
México.

Consejo Editorial:

Miguel Gomes da Costa
gomes.da.costa@cosec.pt

Jorge Alberto Yarte Sada

Mayra Olivo
info@camaralusomexicana.org
ccilmex@gmail.com

ilncremente sus oportunidades de negocios, hagase
socio de la CCILM y sea parte de su éxito!

A continuacion encontrara la ficha de inscripcion.
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SERVICOS QUE OFERECE A CCILM
SERVICIOS QUE OFRECE LA CCILM

CAMARA DE COMERCIO E INDUSTRIA LUSO-MEXICANA
CAMARA DE COMERCIO E INDUSTRIA LUSO-MEXICANA

SERVICOS QUE OFRECE A CCILM
SERVICIOS QUE OFRECE LA CCILM

Prego néo sécios
Precio no socios

Preco sécios
Precio socios

1. Assessoria Comercial
1. Asesoria Comercial

Informacédo de enderecos de empresas de servigos

fabricantes e exportadores
Informacién de empresas de servicios fabricantes
y exportadores

Contactos de oportunidades de negdcios
Contactos de oportunidades de negocios

1 Lista 10

12.5/ Cada

0€

0€

Informagéo de bases de dados
Informacién de bases de datos

500 €

0€

Marcacao de entrevistas e organizacédo de
agendas de trabalho
Organizacion de entrevistas y agendas de trabajo

750 €

0€

Agenda de feiras
Calendario de ferias

10€

2. Organizacédo de Missdes Comerciais
2. Organizacién de Misiones Comerciales

Organizacdo de missdes comerciais em México,

contratada por empresas portuguesas
Organizacion de misiones comerciales en México
contratada por empresas portuguesas

500€ por cada empresa inscrita na
missdo comercial, € um custo
adicional de 500€ para custos

Operativos

500€ por cada empresa inscrita en la
mision comercial y un costo adicional
de 500€ para costos operativos

0€

Organizacao de missGes comerciais em Portugal,
contratada por empresas mexicanas

Organizacion de misiones comerciales en
Portugal, contratada por empresas mexicanas

300€por cada empresa inscrita na
missdo comercial, e um custo
adicional de 300€ para custos
operativos

300€por cada empresa inscrita en la
misién comercial y un costo adicional
de 300€ para costos

0€

operativos
3. Publicactes
3. Publicaciones
Newsletter CCILM 0€ 0€
Publicidade impresa Cores A color
Publicidad impresa Pagina 698.32 € Péagina 698.32 €

Pagina Dupla 1047,48 € Pagina Dupla 1047,48 €

Contracapa 1496,39 €
Contracapa Interior 1246,99 €

Meia Pagina (horiz./vert.) 473.86 €

Um quarto de Pagina 324.22 €
Rodapé 5x20 183,31€

Preto e Branco
Péagina 423.98 €
Péagina Dupla 598.56 €
Meia Péagina (horiz./vert.) 274.34 €
Um quarto de pagina 183.31 €

Contraportada 1496,39 €
Contraportada Interior 1246,99 €
Media Pagina (horiz./vert.)
473.86 €

Un cuarto de Pagina

324.22 €

Rodapié 5x20 183,31€

Blanco y Negro
Pagina 423.98 €
Péagina Dupla 598.56 €
Media Pagina (h/v.)274.34 €
Un cuarto de pagina 183.31 €
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CAMARA DE

CAMARA DE

COMERCIO E INDUSTRIA LUSO-MEXICANA

COMERCIO E INDUSTRIA LUSO-MEXICANA

FICHA DE INSCRIGCAO
FICHA DE INSCRIPCION

EMPRESA
EMPRESA

Nome: |

Nombre:

Endereco: |
Direccion:

Cddigo Postal:
Caodigo Postal:

Telefone:

Teléfono:

Cidade:
Ciudad:

—

Fax:
Fax:

—

Email: |

Email:

No. Contribuinte:
No. Contribuyente:

Contacto:
Contacto:

Nome: |
Nombre:

Cargo: |
Puesto:

Quotas:

Cuotas:

Jéia:

Membresia:

: Quota Anual ::

:: Cuota Anual ::
Individual:

Individual:

Até 20 Empregados:
Hasta 20 Empleados:
De 21 a 100 Empregados:
De 21 a 100 Empleados:

Mais de 100 Empregados:
Mas de 100 Empleados:

50 €

85€
200€
350€
500€
Forma de Pagamento:

Forma de Pago:

Cheque No.
Cheque No.

e

Transferéncia Bancaria
Transferencia Bancaria

Joia soécios individuais:
Membresia socios individuales:

25€

Numero de empregados / trabalhadores:
Numero de empleados/trabajadores:

—

Total:
Total:

e

Valor
Valor

e

Banco
Banco

e

N.1.B Numero de Identifica¢cdo Bancaria
N.I.B Numero de Indentificacién Bancaria
Valor
Banco BPI
0010 0000 35420970001 52 Valor
Banco Millennium BCP

0033 0000 45292018717 05
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*Esta inscrigao so sera efectiva depois do pagamento da jéia e da quota anual. A quota anual é valida por 365 dias ( por exemplo: se pagou a sua quota
no dia 12 de Agosto de 2006 ésta sera valida até ao dia 11 de Agosto de 2007).*Esta inscripcion solamente sera efectiva después del pago de la
membresia y la cuota anual. La cuota anual es valida por 365 dias (por ejemplo: si pago su cuota el dia 12 de agosto del 2006 esta sera valida hasta el 11

de Agosto del 2007).

Informacgéo Geral:
Informacion General:

Data de criagdo

da empresa:
P Ano:
Fecha de o
-, Afo:
creacion de la
empresa:

Volume de vendas €:
Volumen de ventas €:

Actividade:
Actividad:

Produtos que deseja
Exportar ao México:

Productos que desea
Exportar a México:

Produtos que deseja
Importar de Portugal:

Productos que desea
Importar de Portugal:

Documentos que anexa:
Documentos que anexa:

Exportador
Exportador

Fabricante
Fabricante

Dia:
Dia:

Capital Social:
Capital Social:

No. Empregados:
No. de Empleados:

Distribuidor Importador
Distribuidor Importador
Retalhista Servigos
Detallista Servicios

—

—

Comerciante
Comerciante

Outros
Otros

Especifique:
Especifique:

Descricéo do Producto
Descripcion del Producto

Produto 1 |
Producto 1

Produto 2 |
Producto 2

Produto 3 |
Producto 3

Descri¢éo do Produto
Descripcion del Producto

Produto 1 |
Producto 1

Produto 2 |
Producto 2

Produto 3 |
Producto 3

Catalogos
Catalogos

Reportes
Reportes

Fotografias
Fotografias

Outros
Otros

Camara de Comércio e Industria Luso-Mexicana

www.camaralusomexicana.org

Av. da Republica n° 58,
1069-057 Lisboa, Portugal.
Tel: (+351) 217 959 161
Fax: (+351) 217 959 162

info@camaralusomexicana.org

ccilmex@gmail.com

Tabela de Precos
Tabla de precios
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